
Шаблон разработки адвокативной стратегии 
 

Сеть / Организация  

 
СТРАТЕГИЯ 

Проблема Какая проблема нуждается в адвокации 
 

 

Адвокативная цель Какого изменения вы хотите добиться 
 

Промежуточные 
результаты / мероприятия  
Каковы основные вехи на 
пути к изменению, что 
вы планируете делать 
для их достижения и в 
какие сроки?  

Результаты Основные мероприятия Временные рамки 

    

    

    

     

    

 
ПОСЛАНИЯ 

Ключевое/основное 
послание 

Каково ваше основное послание?  
 

Основная цель и 
конкретное послание 

Целевая группа: Кто будет вашей целью?  

 Послание: Каким будет ваше конкретное послание, чтобы убедить вашу целевую группу?  

Канал передачи послания Канал передачи: Кто будет доставлять ваше послание?  
 
 

 
ПОДХОДЫ 

Каким образом, на ваш взгляд, результаты вашего исследования должны повлиять на вашу целевую группу?  
Вы планируете ослаблять позиции или, наоборот, сотрудничать со своей целевой группой? Планируете использовать подход 
“увеличение пирога” (win-win) или “перетягивания каната” (win-lose)?  

 
 
 



АНАЛИЗ 
АНАЛИЗ СИЛОВЫХ ПОЛЕЙ (Список максимум из 10 пунктов или краткий отчет)  

  

  

  

  

  

  
 
 

Как бы вы кратко описали ситуацию и факторы противодействующие и способствующие изменениям? 

 
АНАЛИЗ ЗАИНТЕРЕСОВАННЫХ СТОРОН (Выделите максимум 10 самых приоритетных)  

Заинтересованное 
лицо 

Отношение 
О, Р, П 

Влияние 
Н, С, В 

Взгляды / Основной интерес 
Каков основной интерес этого 
заинтересованного лица, который вы 
могли бы использовать, чтобы 
оказать на него влияние?  

Влияние  
Кто может иметь влияние на ваше 
заинтересованное лицо? Ответ на 
этот вопрос поможет определить, 
через кого следует передавать ваше 
послание. 

     

     

     

 
АНАЗИЗ РИСКОВ (Опишите вероятность возникновения и воздействие рисков, а также ваши действия по предотвращению их 
негативного воздействия на вашу деятельность или сообщества, с которыми вы работаете).  

Фактор риска 
Существуют ли какие-то факторы 
риска?  

Вероятность 
Н, С, В 

Воздействие 
Н, С, В 

Компенсационные меры 

    

    

     

 


